
抓商机研发电竞笔记本电脑
从电竞笔记本到台式机显示器，从键盘

鼠标到全场景电竞装备，雷神科技的名字几
乎伴随着一代年轻人的成长。面对市场竞
争的瞬息万变，“如何改变、创新”成为雷神
科技创始人路凯林每天都在思考的问题。

创业之前，路凯林一直在海尔集团任
职，曾在海尔连续任职9个跨城市、跨部门
的不同岗位。先后担任海尔电脑青岛、广
州、上海产品经理，海尔笔记本事业部营销
部长，海尔笔记本事业部总经理等职务。
在每一个岗位上，路凯林都被称为“最优秀
的员工，最可靠的同事”。从 2004 年的海
尔集团管培生，到2014年的雷神科技创始
人，路凯林用了十年时间。创业至今，路凯
林走出了很多年轻人不敢想更不敢走的道
路，以拼搏和坚持为基石，通过创新的发展
思维和脚踏实地的务实理念，为中国的PC

（个人电脑）外设产业发展以及电竞产业开
拓开启了新篇章。

2013年，此时电脑市场机会和风险并
存。凭借路凯林多年在电脑领域对用户
需求的透彻理解，在大量调研用户数据
后，路凯林坚定地选择了高性能与设计美
学结合的电竞笔记本电脑（简称电竞本）
作为突破口，将全部的时间和精力投入到
游戏笔记本电脑（简称游戏本）产品的研
发之中。“我当时发现游戏玩家在玩游戏
的过程中有非常多的抱怨，经常会死机、
蓝屏，游戏本的外观比较单调，捕捉到这
些痛点之后结合手上的资源、上游供应链
等资源，我决定要重新创立一个新的专注
于游戏本的品牌，所以就创立了雷神。”
2014 年，路凯林创立了雷神科技，全力打
造新的电竞装备品牌。

“解决问题才能获得收益，就是价值所
在。”就这样，雷神游戏本首批产品上市便
创造了销售收入250万元的佳绩；2014年1
月雷神G150TB游戏本一经发售便创造了

“21分钟3000台售罄”的纪录；2014年7月，
雷神911上市，首批500台1秒钟被抢光、第
二批3000台10秒钟被抢光。2014年，雷神
科技创收达2.5亿元，创造了业内奇迹。
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重视用户体验 深耕电竞生态品牌
雷神科技董事长路凯林：打造北交所“电竞装备第一股”

近年来，随着电竞热潮席卷全球，电竞相关产业飞速发展，其中
最被玩家们熟知的就是电竞装备产业。在众多电竞装备品牌中，青
岛雷神科技股份有限公司（以下简称雷神科技）异军突起，并于2022
年12月23日在北交所成功挂牌上市，填补了北交所在电竞装备行
业领域的空白，成为北交所首家电竞装备“新国货”上市公司。近日，
记者专访雷神科技创始人、董事长路凯林，聆听他解码企业创新发展
背后的“源动力”。

最具价值品牌
连续三年上榜
2022 年 12 月 23 日，雷神

科技正式登陆北交所，被誉为
“电竞装备第一股”，填补了北
交所在电竞装备行业领域的
空白。今年4月24日，雷神科
技发布2023年第一季度财报，
数据显示，在 2023 年第一季
度，雷神科技实现了5.77亿元
的营业收入和 1183.94 万元
的净利润，业绩表现持续跑赢
行业。蓬勃向上数字的背后，
映透着雷神科技助推产品创
新、模式创新、场景创新，实现
高质量发展，为用户创造价值
的企业使命。

6月15日，世界品牌实验
室（World Brand Lab）发 布
2023《中国500最具价值品牌》
分析报告，雷神科技连续三年
上榜，品牌价值达 155.26 亿。
路凯林把这个傲人成绩归功
于出众的产品力上。他表示，
公司致力解决用户需求及痛
点，公司产品多次荣获德国红
点奖、iF 设计大奖、艾普兰智
能创新奖等国际知名奖项以
及业内各类权威媒体评测奖
项。而且在 2021 年，雷神科
技荣获中国计算机行业协会
评选的“2021年度中国计算机
行业发展成就奖”。

此外，雷神科技还与全球
领先的高性能计算机核心硬
件供应商建立了长期稳定的
合作关系，能够确保来自英
特尔、英伟达、三星、京东方等
产业链上游核心硬件厂商供
货稳定性的同时，还与业内知
名计算机代工厂广达、蓝天、
和硕等保持良好稳定的合作
关系，构建起灵活高效、稳定
优质的供应链体系。

“雷神科技会紧跟全球消
费电子前沿技术发展趋势，通
过深度调研挖掘消费者需求
和偏好，自主设计兼具科技感
和实用性的高性能、高品质、
高颜值的全场景电竞装备，重
点聚焦 PC 和外设产品。围绕
电竞的生态和电竞的平台，公
司希望把硬件、场景和生态打
通，给电竞玩家提供更好的电
竞体验。”路凯林强调，对于雷
神科技而言，登陆北交所意
味着将以全新的姿态站上更
高的平台。

未来，雷神科技会继续保
持创新激情，以拼搏和脚踏实
地的态度为岛城经济发展贡
献“雷神力量”。

本版撰稿 观海新闻/青岛
早报记者 邹忠昊

左图：雷神科技创始人、董事长路凯林。 上图：雷神科技场景生态体验店。雷神科技供图

重视用户交互极致体验
作为一个年轻的笔记本品牌，能够迅

速赢得年轻人的喜欢，是因为雷神科技始
终坚持“从年轻人中来，到年轻人中去”的
初衷，坚持“因为雷粉，所以雷神”的企业
文化。路凯林不断地在雷神科技内部强
调：“雷神要做的不是性价比产品，雷神要
做的是综合实力优异，同时让广大消费者
能够买得起、买得到的好产品。”

重视用户交互是雷神科技判断细分
市场领域，从而进一步投入力量进行生
产研发销售活动的判断源泉。粉丝交
互，既是雷神科技的重要特色，也是发展
助推剂。回顾雷神的崛起之路，其对商
业模式的前瞻性值得称道，为玩家而生
的核心理念未曾模糊，对目标用户和垂直
市场从未失焦。这件事情说起来很容易，
但做起来不容易。综观雷神科技发展史，
可以发现一个铁律，那就是“无交互不开
发，无公测不上市”，将用户需求与产品设
计紧密结合，持续打造品牌影响力。

“雷神的创业历程是一个迭代发展
的过程。雷神刚成立的时候只是一个笔
记本品牌，当时我们的目标是打造互联
网电竞本第一品牌。在电竞行业大潮的
鼓荡下，我们的业务板块从电竞笔记本
拓展到包括电竞主机、电竞显示器、电竞
外设周边在内的电竞全场景硬件。”在路
凯林看来，所有产品的开发一定是要跟
雷神粉丝和用户有非常近距离交互过
的，并且这个产品做出来以后一定要给
公司的极客和粉丝进行公测，记录他们
对于这个产品的使用感受和意见，直到
没有问题之后才会推向市场，雷神一直
秉承这样的铁律。

从起初专注于专业的电竞笔记本，
到后来开始做更加专业的全场景电竞
装备，机械键盘、电竞鼠标、电竞耳机、
游戏手柄、电竞座椅等等这些专业的电
竞装备，再到后来拓展电竞产业生态的
合作共创……路凯林坦言，雷神科技希
望做一个能给游戏玩家提供一站式服
务的平台。

构建电竞生态产业闭环
随着新经济不断发展，雷神科技在

夯实现有业务的基础上，还围绕电竞玩
家需求积极探索电竞新品类。对于路凯
林来说，电竞生态产业就是他不断地为
雷神科技和自己寻找的“第二曲线”。
路凯林告诉记者，“以前电竞玩家需求比
较基础，有一台电脑就可以，伴随着消费
升级和玩家生活观念的改变，高品质的
新体验获推崇，进而催生了投影、路由器
等新需求，这些都是我们现在探索的部
分领域，基于用户新的需求，做一些新品
类的探索。”

2021年，路凯林把以全场景电竞装
备为基础，探索电竞生态产业的新机遇
作为公司的战略级项目，对电竞生态领
域进行了全面布局，通过与合作方共创
的形式，赋能电竞房、电竞酒店、电竞产
业中心、电竞赛事等新业态。同时，雷神
也在积极布局线下场景体验店。2022
年 8 月，雷神科技在上海落地首家场景
生态体验店，不到一年的时间，雷神场景
生态体验店已“遍地开花”。在雷神科技
线下渠道建设中，场景体验店被放置于

“金字塔顶端”，主要以Shopping Mall为
主体，打造区域潮流新地标。除此之外，
雷神科技还与海尔旗下高端品牌卡萨
帝、场景品牌三翼鸟等展开合作，通过融
入其线下门店的方式，达到强强联合、优
势互补的目的，升级用户的场景体验。

对于用户来说，这是对传统商业逻
辑的一次颠覆，通过场景生态体验店，雷
神完成了对用户体验的重塑。路凯林表
示，线下要锚定Shopping Mall为主体的
基点，逐步覆盖一线城市和省会城市，预
计到2023年末，场景生态体验店将会成
为区域潮流的新地标。未来，按下场景
体验“加速键”的雷神科技，给行业也给
用户开辟了更多的想象空间。

对于岛城市场，由雷神科技打造的
位于蓝色硅谷核心区的雷神电竞产业中
心，预计 2023 年底完工投入使用，有望
成为中国电竞发展的全新标杆。
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