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历史短波

文史

微信扫一扫
游戏玩起来
看图猜成语

答 案 见 下
期中缝，也可关
注“ 老 年 生 活
报”微信，回复

“240719”查 询
本期答案（可扫
描本报一版上
方二维码）

7月17日
6版中缝答案

《看图猜成语》：
1、喋喋不休；
2、反败为胜；
3、骄兵必败；
4、老生常谈；
5、入不敷出；
6、闻鸡起舞。

①

②

③

④

⑤

⑥

邓稼先：一个太阳不够用

邓稼先领衔的理论
小组在研究原子弹时，
面临着一个巨大的难题
——寻找制造原子弹的
关键参数。当年，苏联
专家曾提供了一个参
数，但严谨的理论小组
并未轻易采纳。经过上
万次的方程式推算，他
们发现结果与苏联专家
提供的爆炸参数相差一
倍。为了验证这个数
据，邓稼先带领团队日
夜兼程，三班倒进行演
算。每一次计算都需要
一个多月的时间，九次
计算便耗费了一年多。
在这个过程中，邓稼先
常常工作至天亮，每当
思维中断、过度疲劳时，
他总会焦急地说：“唉，
一个太阳不够用呀！”终
于，在无数次的尝试与
努力后，关键性参数得
以确定。

许地山：曾被称为“许真人”

著 名 作 家 许 地 山
1917 年 考 入 燕 京 大
学。当时，他行为古怪、
反应迟钝，被同学们视
为“怪人”“傻人”。人们
发现他有“三怪”：天天
练习写钟鼎文（其实是
梵文），此是一怪；每天
总穿着下沿毛边的灰布
大褂，不理发，头发留得
很长，此是二怪；吃窝头
不就菜，而是蘸糖，此是
三怪。正因如此，同学
们就赠给他一个绰号：

“许真人”。后来,随着
接触的增多，同学们发
现他会说多种方言，懂
得多国文字，颇有文才，
而且待人和蔼，乐于助
人。不久，一些同学就
和他成了知心朋友，再
看他时，觉得既不怪也
不傻了。

唐玄宗开元二十四年
（736）十一月，一代名相张九
龄被罢免，接替他担任中书
令的是“口蜜腹剑”的李林
甫。雄才大略的唐玄宗为何
会舍名相而用“奸相”？

唐玄宗的选择背后，其
实是当时政治形势的复杂
性。随着皇位的稳固和经济
的繁荣，唐玄宗不再满足于
文学才能与政治智慧并重的
宰相，而是需要一个能深刻
理解并忠实执行自己意志的
政治助手。

张九龄作为文人政治
家，不仅在文学上才华横溢，
而且在政治上敢于直言进

谏，不惧得罪皇帝。李林甫
则善于察言观色。以唐玄宗
返回西京长安为例，当时由
于种种原因，关中地区粮食
供应紧张，唐朝天子经常往
返于西京长安与东都洛阳之
间。唐玄宗此次到达东都的
时间是开元二十二年（734）
正月。对于西归，先前已经
颁敕准备在开元二十五年
（737）二月二日动身，因宫中
有怪异，唐玄宗就打算提前
西行。中书令张九龄认为

“今农收未毕，请俟仲冬”，即

至少要等到十一月才可以。
李林甫则持不同看法：“长
安、洛阳，陛下东西宫耳，往
来行幸，何更择时！借使妨
于农收，但应蠲所过租税而
已。臣请宣示百司，即日西
行。”对此建议，“上悦，从
之”。从此，唐玄宗对张九龄
的态度逐渐开始发生转变。

《资治通鉴》说：“是时，
上在位岁久，渐肆奢欲，怠于
政事。而张九龄遇事无细大
皆力争。”身居如此要职却不
能与皇帝同频，必然引起皇

帝的不满，再加上“李林甫巧
伺上意，日思所以中伤之”，
张九龄也就不可避免地一步
步陷入政治灾难之中。

从个人的政治品格来
看，张九龄的表现更具有宰
相的政治责任感，李林甫则
多了一些服从与依从的奴才
相。李林甫的“动循格令”，实
际上就是忠实执行皇权意
志。不过，李林甫在主持或
参与修定新的律令条文（包
括奉敕纂注《唐六典》）以及
处理种种复杂的内外军政事
务时所展现的政治才能，也
表明他的确是应时而出的人
才。 任士英

唐玄宗为何用“奸相”

浙江省温州市被誉为
“中国改革开放的试验田”
“中国民营经济的风向标”。
土生土长的温州人章华妹从
18岁开始摆摊做小生意、拿
到全国最早一批个体工商业
营业执照，到创办自己的公
司，她的人生经历不仅精彩，
更是中国改革开放40多年来
发生巨变的缩影。

14岁辍学做生意

1961 年，章华妹出生在
浙江省温州市一个普通居民
家庭。由于生活困难，14 岁
的章华妹辍学了，照顾生病
的妈妈。当时，顶替父母到
工厂上班的机会又给了两个
哥哥，就她没有工作了。

章华妹的父亲以前做过
布匹生意，他发现章华妹身
上有一种天然的经商气质，
比如她待人很和气，“做生意
的人和气才能生财”，他鼓励
小女儿在家门口摆摊。

为了减轻家庭的负担，
还为了父亲的嘱托，1979年，
章华妹学着邻居的样子——
一张小桌子放上几毛钱的生
活日用品，做起了卖针线、纽
扣、表带、毛巾、手帕、袜子、
鞋垫、电池、纪念章等生活用
品的小生意。这在现在看起

来稀松平常的小事，在40多
年前却需要莫大的勇气。

章华妹一边好像做“地
下工作”一样地做着小生意，
一边则在想“什么时候才能
堂堂正正地搞经营”。

首张工商营业执照

1978年12月，党的十一
届三中全会召开。第二年，
按照中央政策允许各地批准
一些有正式户口的闲散劳动
力从事修理、服务和手工业
个体劳动。1980年7月，温州
市签发《关于对个体工商户
举行全面登记、整顿、发证工
作的报告》。

工商所工作人员告诉章
华妹：“现在国家政策放开
了，私人可以做买卖了。”刚
开始，章华妹不解：“这些人
原先查过她做生意，现在换
了大盖帽和蓝衣裳，会不会
到时又变脸？”过了不久，工
商所工作人员又告诉章华妹

一个好消息：“现在做小生意
合法啦！你可以申请营业执
照了。”第二天，章华妹就去
工商所领了申请表格填写好
个人信息，完成了申请工商
营业执照的注册工作。

1980年12月11日，章华
妹领到了第一批个体工商业
营业执照，她的工商证号为

“10101号”。
执照最醒目位置写着

“温州市工商行政管理局个
体工商业营业执照”。正文中
的姓名栏里，用毛笔手写着

“章华妹”三个字，主营为“小
百货”。右下角，红色印章规
规整整，落款日期是“一九八
〇年十二月十一日”。

左下方是章华妹的证件
照。当年的她梳着辫子，青
春洋溢的脸上满是笑意。

“跌倒”之后再创业

章华妹等第一批合法的
个体经营户在温州诞生后，小
商铺迅速繁茂。当改革的春
风慢慢浸润神州大地的时候，
温州的私营经济已然是一副热
火朝天的景象。他们“白天当老
板、晚上睡地板”，想尽千方百
计、走过千山万水、说过千言万
语、经历千辛万苦，取得了良好
的业绩：1981年，温州出了“电器

大王”胡金林，年营业额高达120
万元；1982年，温州的个体工商
户超过10万户，占到全国的1/
10……章华妹也从小商贩，变
成了“万元户”。

1985 年，章华妹的儿子
出生，家里开支变大了，这促
使她想在新的领域重新创
业。刚开始章华妹投资皮鞋
生意，却赔掉了她和丈夫积
攒多年的血汗钱，还欠下不
少外债，不服输的章华妹决
定重新开始。

20世纪90年代初，中国
的改革开放力度全面加大并
迈入新阶段。1994 年，温州
永嘉桥头的纽扣市场红火起
来。章华妹和丈夫瞄准时机
在温州市区妙果寺市场租了
一间十几平方米的店面，投
资做纽扣批发，生意做得如
火如荼。1997 年，在还清债
务后，夫妻俩花30多万元买
了一辆桑塔纳汽车。

2007 年，随着生意越做
越大，章华妹把店铺搬到温
州市区人民西路；2008年，章
华妹注册成立了“温州市华妹
服装辅料有限公司”。如今，
在名牌林立的人民西路有几间
章华妹的店铺，她的公司门口
镶嵌着写有“见证改革开放光
辉历程”大字的牌子。徐忠友

全国最早个体工商业营业执照诞生记

优化支付服务，助力老年客户跨越支付障碍
近年来，光大银行积极响应

国家号召，针对老年客户群体，
不断推进支付服务优化升级，
满足日益多样化的市场需求，为
老年客户提供更加优质、高效、
便捷、安全的多元化支付体验。

贴心服务升级，助力老
年客户跨越“数字鸿沟”

随着科技的飞速发展，
数字化已经渗透到我们生
活的方方面面。为了帮助
老年人更好地融入数字化
时代，光大银行推出了一系
列贴心服务，为老年客户打
造无障碍的数字金融体验。

推出手机银行 APP 简
爱版，提升转账、交易明细
等简爱版专属板块的交互
体验，使页面内容清晰、简
洁、易用。结合老年客户特
点，扩展手机银行“设置字
体大小”功能的适用范围，
覆盖支付、缴费、养老金融
等更多高频重点模块页面，
提升阅读体验，让老年客户
能“看得清楚、用得明白”。
同时，该版本还提供了语音
识别功能，让不擅长打字的
老年人也能轻松进行语音
交互，进一步降低了操作难

度。远程协助功能手机银
行的银发绿色服务通道，一
键即触达，帮助老年客户轻
松完成线上业务办理。

专业高效，为老年客户
提供多元化服务

●为老年客户创建便
利、温馨、快捷的金融服务
环境。各营业网点配置适
老化设施和物品，网点配备
大字版智能设备、业务指
南，提供老花镜、放大镜、轮
椅等，设置无障碍通道和无
障碍服务电话公示，设有爱
心窗口和座椅满足老年人

优先需求。在适老化服务
特色网点设立“适老服务驿
站专区”，区域指引及标识
明显，突出尊老公益氛围。

●对习惯使用现金的
老年客户，光大银行柜台推
出零钱包兑换服务。提供
固定面额或定制面额，根据
客户需求进行灵活兑换。

●除了APP和柜台的
优化，光大银行还为行动不
便或无法前往银行的老年
客户提供上门服务。银行
员工会前往客户家中，耐心
解答老年人的疑问，帮助他

们更好地管理自己的财务。
●定期深入社区，组织

金融安全知识讲座。通过讲
解案例和提供使用防骗技
巧，助力老年人在享受金融
服务的同时，提高金融安全
意识。

从 APP 优化到上门服
务，再到社区金融安全知识
的普及，光大银行青岛分行
始终将老年人的需求放在首
位，提供全方位的贴心服务，
不断创新和优化服务方式，
让每位老年客户都能享受到
便捷、安全的金融服务。


